
E M P I R I C A L  S Y S T E M S

O P E R A T I O N A L  I N T E L L I G E N C E

Observe.
Understand.
Forecast.

R Ä V I R  S E R V I C E S

Data, beslutninger
og drift, der kan efterprøves.

Analytics · Forecasting
Tender management · Automatisering

Vi søger den konklusion,
data faktisk kan bære.

R Ä V I R . D K



S E R V I C E S  /  2 0 2 6

O B S E R V E .  U N D E R S T A N D .  F O R E C A S T . 0 2

A N A L Y S E  &  P L A N L Æ G N I N G

Forstå driften.
Forbered det næste.
0 1  /  A N A L Y T I C S

Hvad driver omkostningerne?
Vi analyserer drift, transport, lager, kapacitet og KPI’er. Vi undersøger
afvigelser, kontrollerer datakvalitet og sammenligner mulige forklaringer.

I får: En dokumenteret analyse og et beslutningsnotat med fund,
forudsætninger, begrænsninger og næste skridt.

Vi starter med: Et konkret spørgsmål og relevante Excel-, CSV- eller ERP-udtræk.

0 2  /  F O R E C A S T I N G

Hvad skal I planlægge efter?
Vi udvikler og tester prognoser for salg, efterspørgsel, lager og kapacitet.
Modeller sammenlignes med en simpel reference på historiske data.

I får: Et forecast med testresultater, synlig usikkerhed og anbefaling om
anvendelse. Den simple model må gerne vinde.

Vi starter med: Dateret historik, en aftalt prognosehorisont og den beslutning,
forecastet skal understøtte.



S E R V I C E S  /  2 0 2 6

O B S E R V E .  U N D E R S T A N D .  F O R E C A S T . 0 3

A F T A L E R  &  A R B E J D S G A N G E

Vælg på et bedre grundlag.
Gentag med kontrol.
0 3  /  T E N D E R  M A N A G E M E N T

Udbud, genforhandling eller status quo?
Vi vurderer transportaftaler, forbereder datagrundlag og krav samt
sammenligner tilbud på ens forudsætninger. Totalomkostning, service og risici
indgår.

I får: Aftalt udbudsmateriale, evalueringsmodel og beslutningsnotat.
Konklusionen kan være at beholde den nuværende aftale.

Vi starter med: Transporthistorik, fakturaer, takster, aftaler og servicekrav.

0 4  /  A U T O M A T I S E R I N G

Færre manuelle dataopgaver.
Vi samler og klargør tilbagevendende data, automatiserer kontroller og
opdaterer rapporter eller beregninger. Vi begynder med én afgrænset
arbejdsgang.

I får: Et afprøvet workflow med dokumentation og fejlmeldinger. Kørsel,
ejerskab og vedligeholdelse aftales.

Vi starter med: Eksempler på input og ønsket output samt opgavens frekvens og
undtagelser.
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R Ä V I R - M E T O D E N

Undersøgelsen går
forud for svaret.
0 1 Afklar spørgsmålet.

Hvilken beslutning skal forbedres, og hvad skal leverancen kunne
bruges til?

0 2 Aftal omfang og fast pris.
Data, leverancer, tidsplan og ansvar aftales før start. Honoraret
afhænger ikke af en bestemt konklusion.

0 3 Efterprøv resultatet.
Vi dokumenterer forudsætninger, metode og begrænsninger. Et negativt
resultat er også et resultat.

S T A R T  M E D  E T  P R O B L E M

Fortæl os, hvad I vil forstå,
beslutte eller få til at fungere bedre.

website@rävir.dk
rävir.dk

Fortrolighed og datahåndtering aftales, før I deler kundedata.

mailto:website@xn--rvir-loa.dk
https://xn--rvir-loa.dk/

